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COSTRUIAMO INSIEME IL SUCCESSO

Per rispondere in modo rapido ed efficace alle esigenze dei nostri partner, abbiamo creato un
percorso articolato su diverse tappe, adatto su misura a ogni specifica necessita di business.

Rispetto alla classica adesione “a listino™ prediligiamo
modalita di ingaggio personalizzate, per garantire
soluzioni sempre piu in linea con gli obiettivi delle
aziende partner.

Ogni strumento diventa cosi un’opportunita
da sfruttare al meglio e far crescere
all’interno del tuo piano di marketing, grazie
al supporto diretto e competente del tfeam di
Spazio Progetto!
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RAGGIUNGI | TUOI OBIETTIVI
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ACCRESCI LE TUE CONOSCENZE SUL SETTORE E
RESTARE AGGIORNATO SULLE NOVITA

RACCONTA LA TUA REALTA E ALLARGARE LA
TUA RETE

DAI VITA A NUOVE OPPORTUNITA DI BUSINESS

ATTIVA UNA RELAZIONE DI QUALITA CON IL
TUO TARGET
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CRESCI INSIEME A NOI!

Amplia le tue occasioni di business ed entfra in connessione con le figure chiave
dei mercati Retail, Ho.Re.Ca, Care, Industry, aprendoti a un bacino di:

f&] +800 AZIENDE RETAIL ana] +500 CATENE HO.RE.CA

_ T GRUPPI DI STRUTTURE S
= +300 sAniTARE + 71000 MARCHI INDUSTRIALI
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///m% STRUMENTI DI
o PROGETTO NETWORKING
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Concretizza i tuoi obiettivi di marketing per ilsetiore del
Building attraverso ilngstr strumenti di comunicazione
networking. Lavora fianee a fianco al nostro feam € avvia
un percorso sia fisico che digitale mirato led efficace!
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Riunioni periodiche con partner e prospect di Spazio
Progetto con l'obieftivo di condividere aggiornamenti
sul settore, confrontarsi fra colleghi, collaborare allo
sviluppo delle attivita e fare rete.

Momenti fondamentali per scambiare riflessioni con le
aziende parte del sistema di Spazio Progetto

SPECIFICHE

CANALE: STRUMENTO FISICO

» COS'E?

e TARGET

e OPPORTUNITA E
VALORE

Incontri presso la sede di Spazio Progetto
cosi organizzati: - aggiornamenti sul
programma attivitd - networking lunch -
focus sull'evoluzione del mercato a cura di
stakeholder del settore (Confimprese, end
user, associazione di categoria, Deloitte)

Partner e prospect di Spazio Progetto

Dialogo costante con il team e
possibilita di portare all'attenzione le
proprie esigenze concrete, nonché
proporre temi e contenuti da
affrontare, azioni da sviluppare e
target da raggiungere














































































